
Überblick der Arbeitsgruppen (AG) die aus den IT Kooperationstagen 2008-11 hervorgegangen sind 

1. IT Forum Bayern (inklusive AG Office Solutions) 
Christian Eich, WorNet AG, Eich@wor.net, 0179-2426047. www.it-forum-bayern.de/ eigenem Web- 
und Markenauftritt als Dach für IT-Dienstleister Untergruppe „Maschinenbau“ (Fokus: 
branchenspezifischer Bedarf) und die neu integrierte, ehemalige AG „Office Solutions“ (Fokus: 
Angebote rund um Verwaltung) Oliver Schulz, EIMcomponents GmbH, 089 / 37 42 89 89- 0 und 
zukünftig ggf. weitere Untergruppen. 

2. AG Nutzen 
Jürgen Richter, Catalyso GmbH, juergen.richter@3p-personal.com  Ziel der AG ist die 
gemeinsamen Reflexion des Unternehmenshandelns und –angebots hinsichtlich des 
Kundennutzens. 

3. CoreNet Expertennetzwerk 
Ernst Hermannsdorfer, Corenet GbR, Ernst.Hermannsdorfer@t-online.de, 08034 9134 Ziel ist es,  
als virtuelles Unternehmen mit 10 Partnern (150 Mitarbeitern) kooperativ entlang der vollständigen 
Wertschöpfungskette von Kunden beratend tätig zu sein.  

4. AG Vorgehensmodelle 
Peter Untermann, Art of Quality GmbH, 089 /6228679-10, Peter.Untermann@art-of-quality.de  Ziel 
ist es für Softwareentwicklungsfirmen die Beratung bzgl. des Vorgehensmodells in der Entwicklung 
in die Angebotsphase unterstützend mit einzubeziehen, um die Werthaltigkeit der Angebote zu 
erhöhen und transparent zu machen. 

5. ITK-Forum 
Andreas Bublak, COC AG, Andreas.Bublak@coc-ag.de, +49 (08677) 9747 0 Ziel ist Organisation  
von Veranstaltungsreihen mit Trendthemen der IT in Ostbayern, München und bald auch in 
Hannover für IT-Kunden.  

6. Süd IT AG 
Alfred Münch, Süd IT AG, info@sued-it.de, 0172 8406636 Ziel ist die Vermarktung der Produkte 
und Dienstleistungen der acht finanziell beteiligten Unternehmen in neuen Märkten.  

7. AG Management & Health 
Ralf Gabriel, Gabriel management, rg@gabrielmanagement.de, +49 (0) 173 3403434 Ziel der AG 
ist der Austausch zu Maßnahmen für die Mitarbeitergesundheit und ggf. die Möglichkeit 
gemeinsame Beratungsangebote zu entwickeln. 

8. AG Vertrieb – mehr Erstgespräche führen 
Gürkan Uzer, BMC – Consultants, g.uzer@bmc-consultants.de, +49 (172) 660 94 58 Ziel ist der 
Erfa verschiedener Vertriebsmethoden wie auch Kooperation im Vertrieb.  

9. AG Rockefeller Connection 
Andreas Gessner, Gessner Elektro- und Datentechnik AG, Gessner@GEDAG.de, +49 (89) 
600796-79 Ziel ist es, in einer Ideenschmiede eine Geschäftsidee zu entwickeln, wonach, billige 
Produkte verschenkt werden um dadurch teurere Produkte zu verkaufen.  

10. AG E-Government 
Franziska Neuberger, IHK für München und Oberbayern, Neuberger@muenchen.ihk.de, +49 089 
5116 1260 Ziel der AG ist, E-Government und die öffentliche Verwaltung als potenzieller 
Auftraggeber besser verstehen zu lernen. Kooperationsmöglichkeiten sollen ausgelotet werden.  

11. AG Social Media B2B 
Christian Hinreiner, Studio 9 GmbH, hin@studioneun.de, 089 / 21 02 93 - 20 Ziel ist 
Erfahrungsaustausch über Social Media im B2B-Bereich. Dabei werden auch Anwender als 
Referenten auftreten. 

12. CommendIT 
Christian Zahn, TESIS DYNAware Technische Simulation Dynamischer Systeme GmbH, 
christian.zahn@tesis.de, +49 (0) 171 3689743 Ziel ist ein Empfehlungsnetzwerkes, das im 
Unternehmensangebot komplementär zusammengesetzt ist und sich seit drei Jahren jede zweite 
Woche zum Frühstück trifft.  

Weitere Teilnehmer sind in den meisten Gruppen willkommen.  
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