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Vergleich der Befragungsergebnisse 2003-2013 

2003 66 TN

2004 85TN

2005 82TN

2006 104TN

2007 118TN

2008 136TN

2009 131TN

2010 142TN

2011 161TN

2012 178TN

2013 157TN
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Vertrieb - Direktvertrieb, Kaltakquise, Erstkontakte

Neue Softwaretechnologien

Wachstumsmöglichkeiten mit Bestandskunden

Entwicklungen bei Cloud Computing

Chancen kleiner Dienstleister bei Konzernen

Status Quo "Cloud" Hype versus Realität

Cloud - Services in der Realität, Substitutionseffekte

professionelles Projektmanagement

Auszug der wichtigsten Themen aus der Onlinebefragung für die Roundtable in 2013 
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Entwicklungen bei Cloud Computing
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Status Quo "Cloud" Hype versus Realität

Cloud - Services in der Realität, Substitutionseffekte

professionelles Projektmanagement

Personalakquise für KMU
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Finanzierungshilfen für Innovationen

Wie macht man Marktanalyse

Vertriebspartnerschaften

Firmenwachstum: Herausforderung und Umgang

Prozessmanagement

Software Entwicklung: Qualitätsmanagement

Work - life Balance

Fördermittelgewinnung

Ergänzende IT-Partnerschaften managen

Indirekter Vertrieb - Organisationsformen

Wissensmanagement - Business Intelligence

E-Medien als Werkzeuge im SW-Vertrieb

Kosten Nutzen Hochschulmarketing für Gewinnung Fachkräfte

1. Teil der bewerteten Themen für die Roundtable des MUK in 2013 
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Zusammenarbeit Universitäten/Firmen

Statistiken über den bayerischen IT-Markt

Strategische Entwicklung von Mobile IT-Unternehmen

Netzwerkstrategie

Social Media für KMU

Erfolgsgeschichten aus den Kooperationsgruppen

Finanzierung mittelständischer IT Unternehmen

Zeitmanagement quantitativ und qualitativ

BPR - Business Process Redesign

Internationale Strategie

Social Networks - Telekommunikation

Finanzplanung: Wieviel Rücklagen bei welcher Wachstumsgeschwindigkeit

Zugang zu ignoranten Bereichsleitern

Software als Export/Import Produkt

Was ist meine Firma wert, wenn ich sie verkaufen sollte

Channel in der Cloud Vernetzung

Partner Development Forum

Zukunft des Werbungsmarktes

Teilnahme am IT Koop 2013 am 15.3.

Mobile Video (seeding & sharing)

Compliencegrenzen im Vertrieb, was darf sein (Fußball, Wiesn, Champagner)

Welche Heraus- und Anforderungen stellt die "Energiewende" an die Softwareindustrie

Service Manager Counsel

Außenwirtschaft IT-Projekte grenzüberschreitend

Existenzgründung in der IT und deren Finanzieung

Wie finde ich einen Nachfolger

Zukunft des Fernsehens

SAP Zukunftstrends

SAP Hanna

Teilnahme an der ISARNETZ Webwoche im Mai

Mitaussteller auf dem MUK Gemeinschaftsstand der Communication World 2013

Mitaussteller auf dem MUK Gemeinschaftsstand der CeBit 2013

2. Teil der bewerteten Themen für die Roundtable des MUK in 2013 
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