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Überblick der bewerteten Themen für Roundtable des MUK 2003 
66 M(i)utmacher v. 10.-23.5.03
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Auszug der bewerteten Themen für Roundtable des MUK 2003 
( 66 M(i)utmacher v. 10.-23.5.03 ) 
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Vertrieb von Service- und Projektgeschäft 

Erfahrungsaustausch über Vertriebsaktivitäten

Wie man seine Produkte und Dienstleistungen 

Zukunftsträchtige Themen in der IT Welt 

Strategieentwicklung und deren Umsetzung 

Vertriebsstrategien für den Mittelstand

Krisenmanagement für die IT Branche

Geschäftsfeldentwicklung Erfahrungen 

Mitarbeiterführung –Erfahrungsaustausch 

Rezessions- und Kostenmanagement 

sehr
wichtig

wenig
wichtig
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Bewertete Themen für Roundtable des MUK 2003 
66 M(i)utmacher v. 10.-23.5.03 
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2,89
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1,00 2,00 3,00 4,00 5,00

Vertrieb von Service- und Pro jektgeschäft 

Erfahrungsaustausch über Vertriebsaktivitäten

Wie man seine Produkte und Dienstleistungen 

Zukunftsträchtige Themen in der IT Welt 

Strategieentwicklung und deren Umsetzung 

Vertriebsstrategien für den M ittelstand

Krisenmanagement für die IT Branche

Geschäftsfeldentwicklung Erfahrungen 

M itarbeiterführung –Erfahrungsaustausch 

Rezessions- und Kostenmanagement 

Vertrieb insbesondere B2B

Krisenwerkstatt - Wege aus der Krise 

Diskussion über M itarbeiter-Beteiligungsmodelle

Austausch von Informationen über Geschäftsmöglichkeiten )

Produktmanagement aus der M arktperspektive

Fit for Rating oder besser Fit fo r Business

Wie man sich zu verhalten hat um bei seiner Bank

TCO, Kostenaufschlüsselung und Durchschnittszahlen

Basel II und seine Auswirkungen in der Praxis 

Erfahrungsaustausch mit VC’s und Bankern über Finanzierung

Dynamische Portale und Ko llaborationsplattfo rmen

Internetvertrieb, Abwicklung und Rechtsfragen

Neues Schuldrecht –Reaktion der M UK Kollegen im A lltag

Diskussion: Inwieweit kann eine stärkere und schnellere Förderung 

Welcher Aufwand entsteht bei Umwandlung GmbH in kleine AG ? 

M edien, Entwicklung der Video Technik

sehr
wichtig

wenig
wichtig

 
 
 
 


