
Vergleich der Befragungsergebnisse 2003-2010
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Auszug der wichtigsten Themen aus der Onlinebefragung für die Roundtable in 2010
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Trends früh erkennen

Kontakte und Kunden so managen, dass Neugeschäft entsteht

Motivation im Verkauf

Wie gewinne ich gute Mitarbeiter

Wie komme ich zu Leads über das MUK Netzwerk?

Wie verkaufe ich Dienstleistungen in der Krise

Beispiele erfolgreicher Vertriebsprozesse

Wohin geht das Internet für B2B

Mitarbeiterführung –die richtige Mischung aus laissez fair und Diktatur

Personalauswahl für Vertriebsmitarbeiter

Visionen in der IT (mobile devices, erp 2015/20

Kundenbindung & Prozesse (Vertrieb ergebnisbezogen und nachhaltig ausbauen)
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1. Teil der aller bewerteten Themen für Roundtable des MUK in 2010
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Trends früh erkennen

Kontakte und Kunden so managen, dass Neugeschäft entsteht

Motivation im Verkauf

Wie gewinne ich gute Mitarbeiter

Wie komme ich zu Leads über das MUK Netzwerk?

Wie verkaufe ich Dienstleistungen in der Krise

Beispiele erfolgreicher Vertriebsprozesse

Wohin geht das Internet für B2B

Mitarbeiterführung –die richtige Mischung aus laissez fair und Diktatur

Personalauswahl für Vertriebsmitarbeiter

Visionen in der IT (mobile devices, erp 2015/20

Kundenbindung & Prozesse (Vertrieb ergebnisbezogen und nachhaltig ausbauen)

IT + Innovation in der Wirtschaft

Mehr Schlagkraft durch gemeinsames Auftreten mit Partnern

Erfahrungsberichte über Direktvertrieb zur Neukundengenerierung

Arten des Vertriebes (eigener, outsourcen, Medien (Presse, Internet, …)

Konkurrenzfähigkeit SME’s gegenüber Großunternehmen

Wie macht man Wettbewerbs- und Kundenzufriedenheitsanalyse

Selbst- und Zeitmanagement für geschäftlichen und persönlichen Erfolg

Geschäftsprozesse mit mobilen Endgeräten

Fortsetzung der IT Kooperationstage in 2010

Wie geht man Großunternehmen an

Teamführung in Krisenzeiten

Erfahrungsberichte über SaaS

Kreativität in der SWE

Mobile computing & Collaboration

Erfahrungsbericht über Veränderungsprozesse



2. Teil aller bewerteten Themen für Roundtable des MUK in 2010
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Unternehmensplanung

Internet richtig nutzen

Wie kann Internet und Email einen Verkäuferbesuch ersetzen

Wie bekomme ich Termine/Priorität für Projekte

Hochschulkooperationen für Diplomarbeiten …

CIO Conference (Wohin geht die Reise für Unternehmen in der IT)

IT Strategien großer mittelständischer Unternehmen

Private vs Public Clouds und wie verändern sich dadurch IT Organisationen

Mit Standpunkt und Sicherheit präsentieren

Die Industrialisierung der IT

Transparente IT

Reduktion auf Wesentliches/Informationmanagement

Strategischer IT Einsatz in Unternehmen

Fördergelder für SWE

Management Trainings

Bildung und Wirtschaft

Veränderungen der Abläufe u. Organisation in Unternehmen durch SOA

Internationalisierung

Finanzierung von IT Unternehmen

Geo Marketing, best practise Beispiele

Complyance der showstopper im Vertrieb

Public private partnership in der IT Branche

Wie gewinnen Großkonzerne den Mittelstand

Startup Finanzierung

Videomitschnitte der Referentenbeiträge

Nachfolgeregelung für IT Unternehmen

Probleme bei Untenehmensnachfolge

Ihre Teilnahme an einer bezahlten IT Fernsehreihe auf N TV/TV 24/ Phönix
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