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Vergleich der Befragungsergebnisse 2003-2012 

2003 66 TN

2004 85TN

2005 82TN

2006 104TN

2007 118TN

2008 136TN

2009 131TN

2010 142TN

2011 161TN

2012 178TN
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Zukunfts und Trendforschung bis 2020

Erhöhung der Weiterempfehlungsrate für den Vertrieb

Wie oft lesen Sie den Unternehmerbrief des MUK

Qualifiziertes Personal gewinnen. Personal entwickeln

Wachstum durch Kooperationen mit Neukunden

Erfolgsfaktoren gelungener Vertriebspartnerschaften

Erfahrungsbericht von Top-Performern im Vertrieb

Vertrieb im Projektgeschäft vor allem Leadgenerierung

Mit strategischem Projektmanagement zu
ertragsreicheren Projekten

Einsatz + Geschäftsmodelle von Social Media

Wie entwickelt sich der SW Markt in Deutschland

Auszug der wichtigsten Themen aus der Onlinebefragung für die Roundtable in 2012 
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Zukunfts und Trendforschung bis 2020

Erhöhung der Weiterempfehlungsrate für den Vertrieb

Wie oft lesen Sie den Unternehmerbrief des MUK

Qualifiziertes Personal gewinnen. Personal entwickeln

Wachstum durch Kooperationen mit Neukunden

Erfolgsfaktoren gelungener Vertriebspartnerschaften

Erfahrungsbericht von Top-Performern im Vertrieb

Vertrieb im Projektgeschäft vor allem Leadgenerierung

Mit strategischem Projektmanagement zu ertragsreicheren Projekten

Einsatz + Geschäftsmodelle von Social Media

Wie entwickelt sich der SW Markt in Deutschland

Fachkräftemangel durch demographischen Wandel - wie man leistungsfähige Mitarbeiter hält

Erfahrungsaustausch über Knowledge Management

Online Marketing via Ipad, Cloud-, Mobile Computing in Business

Customer lifetime Value - was kostet es mich, wenn ich einen Kunden verliere!?

Effektive Gespräche und Auftragserteilung für MA

IT-Lösungsvertrieb. Schwerpunkte für Anwenderbranchen (z.B. Maschinenbau)

Sales Enablement als Instrument für weniger Blindleistung im Vertrieb

Kundenspzifische SW Entwicklung vs Standard SW

Werden Sie am IT Koop 2012 teilnehmen

1. Teil der bewerteten Themen für die Roundtable des MUK in 2012 

sehr wichtig 
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Wie oft nehmen Sie an den Treffen der Arbeitsgruppen teil

Mittelständische Industrieunternehmen für Cloud und Mobile Computing gewinnen

Controlling von Sales MA

Überblick über IT-Security bei Open Source (Apple-Google)

Finanzierung mittelständischer IT Unternehmen

Überblick über Rechenzentrumstechnologien (Cloud)

Cultural Management. Mentoring als Personalentwicklungsinstrument

Agiles Entwickeln mit SCRUM

Personal HealtMgmt in Ihrem Unternehmen

Nutzen Sie den MUK Marktplatz?

Controlling und Berichtswesen in Ihrem IT Unternehmen

Einführung in das Markenrecht und der Weg dorthin

Wie oft sehen Sie die Videos auf www.muk-it.tv

Bestshoring SW-Entwicklung (Near-/Offshoring/Outsorcing)

Existenzgründung in der IT und deren Finanzieung

Unterstützung Ihres Unternehmens bei dem Gang ins Ausland

Frauenqoute in ihrem Unternehmen erhöhen

Erfahrungsaustausch zur Gesetzgebung von Leiharbeit

2. Teil der bewerteten Themen für die Roundtable des MUK in 2012 

sehr 
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