Ergebnisse der Online-Befragung 2017 zu den Roundtable Themen 2018 des MUK-IT

Bewertung

Digitale Transformation mit Beispielen bei mittelstdndischen Systemhdusern und Softwareentwickungsunternehmen
Anwendungsfelder und Geschaftsmodelle fiir Cognitive Computing und Kiinstliche Intelligenz (K1)

Innovationsmanagement bei KMUs als Wachstumstreiber

Mitarbeiter gewinnen und halten als mittelstdndischer Arbeitgeber im Wetthewerb mit Microsoft, Google, Amazon,
BMW usw.

Erfolgreiche Beispiele fiir die Delegation und Skalierung von Know-How-intensivem Vertrieb von der Geschaftsleitung auf
ein Team

Design Thinking — Methode: Nutzen und Erfahrungen
Aufbau eines systematischen Consulting-Vertriebs
Anwendungen von Cloud im Umfeld loT, Digitalisierung und Grenzen

Blockchain —was ist das und welche Einsatzgebiete ergeben sich daraus?

Bedeutung der Website, SEQ, Social Media Marketing und digitales Marketing im B2B Geschaft fiir Wachstum durch
Neukundengewinnung

Nutzen und Grenzen von agilem Management und Selbstorganisation

Den Vertrieb von Produkten verbessern oder beschleunigen (z.B. Standard-Dienstleistungen, Security-Produkte)
Self Selling Products mit Best Cases aus der Business Welt — Was kdnnen IT Unternehmer davon lernen?

Wie kann man die gréten Mehrwerte einer Innovation identifizieren?

Geschdftspotentiale bei loT-Anwendugen
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Ergebnisse der Online-Befragung 2017 zu den Roundtable Themen 2018 des MUK-IT

Bewertung

Cybersecurity - wie kann ich mich effizient und effektiv vor Angriffen bestmoglichst schiitzen (z.B. durch Security _
Intelligence Ldsungen)?

Flhrung im digitalen Zeitalter

Wasist der Schliissel, um Kunden richtig zu fithren?

Innovation und Flhrung - wie spielt das zusammen?

Erfolgreiche Mitarbeitergewinnung durch die Sozialen Medien

Use cases zum Thema Augemented Reality (AR)

Modelle, Chancen und Risiken echter Mitarbeiterbeteiligung

Professionelles Content Marketing - Mit Inhalten im Wettbewerb Neukunden gewinnen

Wie kann man verteilte Teams entlang einer Mission/Vision fiihren?

Unsere soziale Verantwortung als Unternehmer und Treiber der Digitalisierung

Lean Methoden zur Optimierung und Fokussierung -> Methoden, Erfahrungen, Ergebnisse

Nutzung von Technologien und cloudbasierten Lésungen in der Unternehmensfiihrung

Erfolgsfaktoren und Risiken bei der Umstellung von Bestandskunden zu neuen Abrechnungsmodellen
Kénnen Kooperationsmodelle trotz Fachkraftemangel zu Wachstum fiithren?

Wachstumstreiber und -heminsse fiir Start-ups
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